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MASTERCLASS PREMIUM

FORNECEDORES

Como Vencer Licitacoes e
Conquistas Bons Contratos

Coordenadores Técnicos: Ronny Charles e Thayse Dias

Formacéo intensiva para atuacédo estratégica, competitividade e seguranca juridica de
fornecedores no mercado de contratacées publicas.

APRESENTACAO

A Nova Lei de Licitagdes e Contratos (Lei n® 14.133/2021) transformou a forma de participagao das
empresas nas contratagoes publicas e elevou o nivel de preparacgéo exigido dos fornecedores.

Mais do que conhecer regras, participar de licitagbes exige estratégia, preparo técnico, atencao
aos riscos e capacidade de tomar decisdes ao longo de todas as etapas da contratagao.

O Masterclass Premium - Fornecedores foi desenvolvido para preparar empresas e profissionais
para uma atuagado mais competitiva e segura no mercado publico, conectando conhecimento
juridico, estratégia comercial e aplicagéo pratica.

Uma formagéao para quem quer identificar oportunidades, estruturar propostas, evitar erros,
defender seus interesses e atuar com mais seguranca na execucao dos contratos
administrativos.
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Justificativa e Finalidade

O mercado de contratacdes publicas representa uma oportunidade relevante para empresas de
diferentes segmentos. Porém, transformar essa oportunidade em contratos exige muito mais do
que participar de uma disputa eletrénica.

E necessario compreender como funciona o mercado publico, quais sdo os direitos do
fornecedor, como se preparar para uma licitagdo, como reduzir riscos de desclassificagcao e
como proteger seus interesses durante a execuc¢ao contratual.

A formacdo tem como finalidade proporcionar uma visdo integrada e pratica da jornada do
fornecedor, desde a identificagdo da oportunidade até os desafios da relagdo contratual com a
Administracéo Publica.

O objetivo é capacitar profissionais para atuar de maneira mais estratégica, competitiva e
juridicamente segura nas contratagoes publicas.
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6 SEMANAS 20 HORAS 90 DIAS
Duragdo do Curso de Conteudo de acesso ao Curso

POR QUE ESTE CURSO E DIFERENTE?

e CONTEUDO PROFUNDO E DIRECIONADO

Nossos mdédulos sdo desenhados para cobrir aspectos fundamentais da nova lei, desde a
preparagao de propostas até a execugéo de contratos, com foco especial nas necessidades e
desafios enfrentados por fornecedores.

e ABORDAGEM PRATICA E ORIENTADA A RESULTADOS

Uma abordagem pratica e orientada a realidade dos fornecedores, com foco em resultados
concretos.
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e ESTRATEGIA EMPRESARIAL + DOMINIO JURIDICO

Integracao entre estratégia empresarial e dominio juridico da Lei n® 14.133/2021.
e PREVENGAO DE ERROS E RISCOS

Enfase nos erros mais recorrentes que levam a desclassificacéo ou penalizagéo.
e OPORTUNIDADES E POSICIONAMENTO COMPETITIVO

Analise de oportunidades de mercado e posicionamento competitivo.
e EXPERIENCIA PRATICA DE QUEM ATUA NO MERCADO

Conteudo ministrado por especialistas com forte atuagao pratica em licitagdes e contratos.

PROFESSORES CONVIDADOS
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RONNY CHARLES
Coordenador Técnico e Professor

Advogado. Consultor Juridico e Parecerista. Sécio fundador do Torquetti & Torres Advogados. Doutor em Direito do Estado
(UFPE). Mestre em Direito Econémico (UFPB). Pés-graduado em Direito Tributario (IDP). Pés-graduado em Ciéncias
Juridicas (UNP). Membro fundador do Instituto Nacional de Contratagdes Publicas.Autor de diversos livros juridicos e
referéncia nacional em Licitagdes Publicas, Direito Administrativo, Licitagdes e Contratos nas Empresas Estatais, E-
marketplace e Contratagdes Publicas.

THAYSE DIAS
Coordenadora Técnica e Professor

Advogada, especialista em Licitagdes e Contratos pela Faculdade CERS, palestrante e sécia do Torquetti & Torres
Advogados e da Ecoar Capacitagdo. Possui sélida experiéncia em processos licitatorios e contratos publicos, processos
administrativos perante os Tribunais de Contas e processos judiciais. Atua no assessoramento estratégico de empresas
em todas as fases das contratagdes publicas e na defesa de interesses em disputas administrativas e judiciais. Coautora
do livro Nova Lei de Licitagdes e Contratos Administrativos: Estudos em homenagem ao professor Ronny Charles Lopes de
Torres (Juspodivm, 2024). Mestre em Engenharia de Sistemas e Computacao pela COPPE/UFRJ e professora de graduagao
e pés-graduacgao desde 2004.

CARMEN CARNEIRO
Professora

Advogada, consultora juridica e professora, especialista em Direito Administrativo e em Licitagbes e Contratos
Administrativos. Coautora de obras juridicas publicadas pelas editoras Negodcios Publicos, CEEJ, Juspodivm e
Férum.Premiadano 17° Congresso Brasileiro de Pregoeiros (2021) pelo melhor artigo sobre Pregdo. Professora da FADEP/RP-
USP, CERS, Faculdade Baiana de Direito e Universidade Catélica de Santa Catarina. Membro da Comisséo de Estudos em
Licitagdes e Contratos da OAB/BA, colunista do Portal de Compras Publicas e consultora juridica para empresas licitantes
em diversos estados brasileiros.

SAULO DAVID
Professor

Gestor Publico. Palestrante, Consultor e Mentor. Especialista em Licitagdes, Contratos Administrativos e Gestdo Publica.
Agente Publico Federal com atuagao ha mais de 20 anos na area de licitagOes e contratos administrativos. Pés-graduado
em Gestéo Publica e em Licitagdes e Contratos. Possui experiéncia em Comissdo Permanente de Licitacdes, atuagao
como Pregoeiro Oficial, Gestor e Fiscal de Contratos, além de consultoria empresarial em contratagdes publicas. Instrutor
e palestrante em diversos cursos de licitagdes e contratos administrativos, com atuagéo voltada a capacitagdo pratica de
agentes publicos e empresas fornecedoras da Administracao Publica.
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PRISCILLA VIEIRA
Professora

Advogada, professora e palestrante, especializada em Direito Administrativo e Licitagdes Publicas. Atua conectando os
setores publico e privado, com ampla experiéncia pratica em processos licitatérios, defesas administrativas, redagao de
documentos judiciais e atuagéo perante Tribunais de Contas. Graduada em Direito pela Universidade Federal do Para
(UFPA), possui forte vivéncia na docéncia e ministra cursos e palestras com foco em Contratagdes Publicas e Processo
Civil.

FELIPE BOSELLI
Professor

Advogado, consultor, palestrante e professor, especialista em Licitagdes e Contratos Administrativos. Doutor e Mestre em
Direito do Estado pela UFSC, com histérico de pesquisas académicas internacionais (Lisboa, Madrid e Buenos Aires).
Fundador da Boselli Advogados Associados, possui forte atuagdo em governanga, tendo presidido a Comissao de
Licitagdes e Contratos da OAB/SC e integrado o conselho de administragdo de empresas publicas e privadas, como
CASAN e Companhia Muller. Ministra cursos focados em dominar as licitagdes com clareza e estratégia, e € autor da obra
“Ainadimpléncia no pagamento dos contratos administrativos”.

DIFERENCIAIS DA FORMAGAO

Enfoque Pragmatico e Estratégico

A formacao vai além da leitura da Lei n® 14.133/2021. O conteudo transforma legislagao, doutrina
e entendimentos relevantes em parametros de acao para o fornecedor, aproximando o
conhecimento juridico das decisbes que precisam ser tomadas no dia a dia.

Visao Estratégica do Mercado Publico

O aluno desenvolve uma visao mais ampla sobre oportunidades, posicionamento, preparagao e
participacdo em licitagdes, compreendendo como estruturar uma atuagao profissional no
mercado de contratagdes publicas.

Prevencao de Riscos

Identificagéo dos principais pontos de atengao que podem comprometer a participagao da
empresa, gerar desclassificagdo, provocar conflitos contratuais ou resultar em responsabilizagao
e sangoes.
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Seguranca na Tomada de Decisao
Conhecimento para avaliar oportunidades, formular propostas, participar de disputas, exercer
direitos e defender os interesses do fornecedor com maior seguranga.

Experiéncia Partilhada
Um ambiente de aprendizagem voltado ao debate de situacdes reais, estratégias e desafios
enfrentados por empresas e profissionais que atuam com a Administragéo Publica.

PUBLICO-ALVO

O curso foi estruturado para profissionais e empresas que desejam atuar ou expandir sua atuagao
no mercado publico:

e Empresarios e gestores de empresas fornecedoras.

¢ Profissionais autbnomos interessados em contratar com o poder publico.
* Equipes comerciais e juridicas de empresas.

e Consultores e especialistas em licitagoes.

¢ Profissionais que desejam ingressar no mercado de contratagdes publicas

METODOLOGIA

Uma formacéo 100% online e ao vivo, estruturada para combinar conhecimento técnico,
aplicagao pratica e interagéo.

Aulas ao vivo em ambiente digital;

Conteudo aplicado a realidade dos fornecedores;

Discussao de casos praticos e situagdes recorrentes;

Material complementar de apoio;

Grupo exclusivo para interagao, debates e esclarecimento de duvidas;
Disponibilizagao das gravagdes para acesso posterior.

A proposta é transformar conhecimento em capacidade pratica de atuagdo no mercado
publico.
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BENEFICIOS DO CURSO

Ao longo da formagéo, o participante estara mais preparado para:

* Maior preparo para participar de licitagdes e conquistar oportunidades.
¢ Reducao de erros e riscos de desclassificagao.

* Mais seguranca na defesa dos interesses do fornecedor.

e Melhor atuagéo na execugéao e gestao dos contratos.

e Maior preparo para preservar o equilibrio econdmico-financeiro.

RESULTADOS ESPERADOS

e Aumento da taxa de sucesso em licitagdes publicas.

¢ Reducgao de erros formais e riscos de desclassificagao.

¢ Melhoria na elaboragéo de propostas e atuagéao estratégica.

¢ Maior seguranga na execugao contratual.

e Capacitagao para atuacgao profissional estruturada no mercado publico.

INFORMAGOES ESSENCIAIS

e Carga horaria: 20 horas de conteudo

e Formato: 100% digital e online, com aulas ao vivo

e Duracao do curso: 6 semanas

e Tempo de acesso: 90 dias

e Certificacao: Certificado oficial do Grupo Centrum, instituigdo reconhecida na area
juridica

(O 8399750357

G R U P O C ENTRU M X contato@grupocentrum.com.br

@ grupocentrum.com.br
¥




FORNECEDORES | ___°

COMO VENCER LICITACOES
E CONQUISTAR BONS CONTRATO_S(/ - e PREM I u M_ :

CERTIFICACAO

Os participantes que cumprirem os requisitos do curso receberéao certificado oficial emitido pelo
Grupo Centrum, reconhecido nacionalmente pela exceléncia na capacitagao de profissionais que
atuam com contratagdes publicas.

O certificado comprova a participagcdao no Masterclass Premium - Fornecedores, com carga
horaria e conteudo direcionados a aplicagéo pratica da Lei n® 14.133/2021

Garanta sua participagao agora mesmo

Fale conosco para mais informag¢dées sobre planos corporativos

Site Oficial do Grupo Centrum | WhatsApp Oficial | Envie-nos um email
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Conheca o Programa Completo do Curso

Unidade 1 - Direitos dos Licitantes na Lei n® 14.133/2021

Professor: Ronny Charles — 02 horas

¢ Direitos fundamentais dos licitantes.
e Garantias procedimentais.
¢ Atuacao estratégica na defesa de interesses.

Unidade 2 - Fornecedores e o Mercado de Licitagcoes
Professora: Carmen Boaventura - 02 horas

e Estrutura do mercado publico.
e |[dentificacao de oportunidades.
¢ Estratégias de captagao de novos contratos.

Unidade 3 - Preparacao das Propostas e Documentacao
Professora: Thayse Dias — 02 horas

¢ Estruturacéo da proposta comercial e técnica.
¢ Documentos de habilitagao.
e Principais falhas que levam a desclassificagéo.

Unidade 4 - Impugnacoes, Esclarecimentos e Recursos Administrativos
Professora: Priscilla Vieira— 02 horas

e Momento e estratégia de atuacgéo.
e Impugnacéo ao edital.
¢ Recursos administrativos e suas limitagdes.

Unidade 5 - Licitacao Eletronica
Professor: Saulo David — 04 horas

e Funcionamento das plataformas eletrénicas (ComprasGov e Portal de Compras Publicas).
¢ Estratégias na fase de lances.
e Cuidados operacionais e riscos.
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Unidade 6 - Licitagcdes de Obras e Servigos de Engenharia
Professora: Priscilla Vieira— 02 horas

¢ Especificidades do setor.
¢ Qualificagao técnica e riscos.
¢ Pontos criticos para fornecedores.

Unidade 7 - Reajuste, Repactuacao e Reequilibrio Economico

Professora: Thayse Dias — 02 horas

e Manutenc¢ao do equilibrio econémico-financeiro.
¢ Instrumentos de recomposig¢ao contratual.
¢ Estratégias para pleitos bem fundamentados.

Unidade 8 - Extingao Contratual e Invalidacao

Professor: Felipe Boselli— 02 horas

* Hipoteses de extingdo contratual.
¢ Rescisao e seus efeitos.
¢ Nulidades e seus impactos para o fornecedor.

Unidade 9 - Fornecedores e o Processo Sancionatoério
Professor: Ronny Charles — 02 horas

* Sangdes administrativas na Lei n® 14.133/2021.
¢ Defesa em processos sancionatérios.
e Estratégias para mitigagao de riscos.
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